
中小企業の皆様のためにできること＝【本業支援】を両行で展開

本業支援

じもとグループのじもとを元気にする4つの戦略

組織的・継続的な取り組み

お客さまの話を徹底的に聴く
課題解決に組織で動く

お客さまの話を徹底的に聴く
課題解決に組織で動く

両行が連携して、人材育成・組織づくり・仕組みづくり両行が連携して、人材育成・組織づくり・仕組みづくり

きらやか銀行

共に活きる
お客さまに喜んでいただく

仙台銀行

好品質計画
お客さま目線の好動力

つなぐ

震災復興　・　地域経済活性化

ノウハウ・情報
ノウハウ・情報

グループ

　じもとグループは、人材育成や組織づくりを計画的に進め、宮城と山形の「人・情報・産業」をつなぎ、中小企業のお客さま
への「本業支援」を中長期的に展開してまいります。
　お客さまの経営課題を徹底的にお聴きし、グループをあげて課題解決に向けて取り組み、復興支援やビジネスマッチング
等を通じ、地域経済の復興と発展に貢献する方針です。

資金供給機能の強化

復興応援イベントの開催

外部機関との連携強化

生活再建サポートの強化

事業再建サポートの強化

商品の充実商流形成

産業再生・活性化に貢献

ネット、チャネルの強化

イベント、セミナーの充実

各種手数料の優遇

じもとを元気にする
力の発揮

●震災復興応援

●成長地域への人員投入

●成長分野への積極的投資

●お客さまとの
　コミュニケーションの深化

●ビジネスマッチング

●お客さまへの有益情報の提供
　

じもと
復興戦略

1
　被災地の金融グルー
プとして両行の力を結
集し、大震災からの復興
応援に全力で取り組み
ます。

じもと経済
活性化戦略

2
　両行の情報をつなぐ
ことで、商流の形成に取
り組んでまいります。ま
た、両行のノウハウを融
合・活用することで、産
業再生と活性化に貢献
してまいります。

商品・サービス
向上戦略

3
　じもとに対する想い
を形にし、お客さまに喜
ばれる特色ある共同商品
の開発やサービスの向
上を図ってまいります。

経営資源の
効率的配分戦略

4
　本部機能の集約や事務
機能の共同化等により、徹
底した経営効率化に取り組
み、創出した経営資源を効
果的に配分することで、永
続的にじもとを元気にする
力を発揮してまいります。

きらやか銀行
営業本部 本業支援推進部　
小林  祐介  副調査役

　「世のため、人のため」は、銀行に
勤務する私のモチベーションです。
　現在、平成25年4月に新設された
本業支援推進部に所属し、営業店
と一緒に中小企業の皆様が抱える
経営課題に取り組んでおります。
　お客さまの喜びが銀行員として
の喜びであり、これからもお客さま
のために力を尽くしていきたい。

仙台銀行
地元企業応援部推進室　
須藤  淳  主任 
（水産業経営アドバイザー）

　東日本大震災の復興事業が本格
化する今、お客さまが抱える課題は
多種多様です。私は水産業経営アド
バイザーとして、お客さまの復興
ニーズを的確に把握・分析し、将来
の水産業を見据えた事業計画の策
定・実現を支援しています。復興に
向けて、「あきらめない」精神で、水産
業の復興と活性化に取り組んでい
きます。

きらやか銀行
東京支店　
佐藤  広也  代理

　「お客さまの最高の笑顔が見たい」、
これが本業支援に取り組む最大の
理由です。
　私たちは、お客さまの経営に対す
る必死さに応えるべく、同じ悩みを
抱え、同じ汗を流し、同じ目標に向
かって本業支援を行っています。
　これからもお客さまとともに歩ん
でまいります。

仙台銀行
地元企業応援部企画室　
田井  富士子
（農業経営アドバイザー）

　宮城県の重要な基幹産業であり、
私たちの生活基盤でもある「食」や
「農業」を応援したいとの思いで農業
経営アドバイザーの資格を取得しま
した。6次産業化など新たな経営
基盤づくりを目指す農業経営者と
一緒に考えて行動し、“みやぎ”の
農業発展に一生懸命貢献してまい
ります。

voice

voice voice

voice

課題や問題点について
お客さまと共に
考えます

「ふるさと宮城」の
復興に向けて
全力で応援します

じもとグループの経営計画 じもとグループが取り組む“本業支援”
～お客さまの経営課題を解決するために、私たちはともに考え、行動します～
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